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Yeni biznes ucun ilk 30 gun: faaliyyat plam

Ideyan1 miisteri ilo yoxlamag, ilk teklifini hazirlamaq ve satisa baslamaq iiciin heftslik plan. Doldurulan sablonlar ve
aysonu garar siyahisi ile.

QISACA

ilk hefte miisterinin problemini dyren. ikinci hefte qiymeti ve sertleri aydin olan bir teklif hazirla. Ugiincii hefte onu
satmaga ¢alis ve sifarisleri yerine yetir. Son hafts naticsalori hesabla, davam etmaok veo ya toklifi doyismok barade gerar ver.
Asa@idaki saylar is hadefidir, satis zemansti deyil.

KiM® LAZIMDIR

Kicik magaza, xidmet biznesi ve ya frilans fealiyystine baslayan, haradan baslayacagini bilmayenler ii¢in.

No aldo edacakson

e Kima, hansi problemi hall etmak iiciin ne satacagini bir ciimls ile yazacagsan.
o Qiymeati, xerc limiti ve sifaris gaydasi olan kigik satis sinagi hazirlayacagsan.
e Miiracistleri, 6denislari ve xarcleri geyd edib névbeti ayin prioritetini segoecoksean.
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1-7-ci gunlar: miistarini vo problemi sec

Bu haftenin naticesi konkret miistori qrupu ve tekrarlanan bir problem olsun. Masalen, Bakida kafe agmagq isteyirsenss,
yaxinligdaki ofislerds islayenlarin nahari neces secdiyini 6yren. Sadaca «bels kafe xosuna gsalar?» suali ile kifaystlonms.
1. 1-ci gln: bir miisteri qrupu se¢. «Hami» avezine «Narimanovda kigik ofislords ¢aliganlar» kimi konkret yaz.

2. 2-ci glin: sinaga ayira bilacayin vaxti ve maksimum xarci geyd et. Sablon: baslangic tarixi  ; heftelik vaxt  saat; imumi
xorc limiti  AZN.

3. 3-5-ci gunlar: hamin grupdan 5 naferls danis. Sorus: «Bu problem son dafs na vaxt oldu? Neca hall etdiniz? No gader vaxt vo
pul getdi? No ¢atin oldu?» Cavablari oldugu kimi geyd et.

4. 6-c1 glin: musterinin istifade etdiyi 3 alternativi arasdir. Basqa satici, isi 6zii gormak ve heg ne etmoamok do alternativdir. Se¢im
sabablerini yaz.

5. 7-ci giin: sohbatlards tekrarlanan bir problemi seg. Sablonu doldur: «Man  ugin  problemini  vasitesile hall edirom».

8-14-cu ginlear: satila bilon taklif hazirla

Bir mahsul ve ya bir xidmet paketi ilo basla. Masalan, frilans marketoloq bir kafe iiciin menyudaki 5 mahsulun fotosunu ve 5
paylasim matnini teklif ede biler. Miistari ne alacagini, ne vaxt alacagini ve ne 6deyacayini derhal anlamalidir.

1. 8-9-cu gunler: teklif kartin1 doldur. Musteri __ ; teqdim edilocek moahsul vo yais  ; giymet  AZN; hazir olma vaxti __ ;
giymets daxil olmayanlar ; sifaris iisulu .

2. 10-cu giin: her sifarisin xercini yaz. Material, gablasdirma, catdirilma ve varsa ddenis komissiyasim daxil et. Oz is vaxtin
ayrica geyd et. Qiymatden birbasa xarcleri ¢ixanda qalan mablag hals xalis gazanc deyil.

3. 11-ci giin: bir nimuns hazirla. Mahsulun real fotosu, xidmatin kigik is nimunasi ve ya aydin tesviri kifayatdir. Nimunani
gorulmus mistari isi kimi tegdim etms.

4. 12-ci giin: sifaris yolunu yoxla. Misteri haradan yazir, kim cavab verir, 6denis ve tehvil necs razilasdirilir? Lagv ve geri
gaytarma sertlarini de aydin yaz.

5. 13-14-ct gunler: teklifi 3 uygun adama goster. «Neo aldiginiz aydindirmi? Qoerar vermoak li¢iin hans1 melumat ¢atmir?»

suallarimi ver. Anlasilmayan hissalari diuzslt.

Qeydlari [Google Sheets](https://workspace.google.com/products/sheets/) kimi elektron cadvalds saxlaya bilarsen. Bu plan ucin
sada satir ve stutunlar kifayatdir. Malumatlar: 6ziin daxil etmalisen; bos ve ya sehv geydlar dizgin natice vermayacak.

15-30-cu gunlar: sat, yerina yetir, naticoni ol¢

1. 15-17-ci gunlar: bir satis kanali se¢c. Bu, yaxinligdaki bizneslarls iizbaliz sohbat ve ya movcud sosial sebaks sahifen ola biler.
Baslangic hadafi kimi 10 uygun potensial miisteriys toklifini ¢catdir. Hor birine niye uygun oldugunu izah et.

2. 18-21-ci giinlar: suallari cavablandir ve ilk sifarislari yerine yetir. Vaxtinda ¢atdira bileceyin gadar sifaris goebul et. Alis
etmayoanlardan sebabi sorus, cavab vermays macbur etma.

3. 22-24-ctu gunlar: sifaris veranlorden konkret roy al. «No faydali oldu? Ne ¢atismadi? Yeniden almaginiza ne mane olar?»
Cavablarla yanasi, ise sorf etdiyin vaxt1 da yaz.

4. 25-27-ci gunlar: an ¢ox tokrarlanan maneaya asasan bir seyi doyis. Massalon, catdirilma vaxtini ve ya taklifin matnini.
Daoyisiklikden avvalki ve sonrak: miiracistleri ayr: geyd et.

5. 28-30-cu giinler: negs nafars toklif etdiyini, ne¢e miiracist ve 6denis aldigini hesabla. Vaxti ve biitlin xerclari nezerden kegir.
Novbeti ay ticiin bir garar ve onu yoxlayacaq bir hadaf yaz.

e Miisteri geydi: tarix _ ; musteri kodu  ; haradan goaldi _ ; teklif edildi  ; cavab  ; sifaris meblegi  ; alinan 6denis  ;
noévbeti addim ve tarix .

o Xorc geydi: tarix _ ; ne liglin xerclondi  ; mebleg  ; hansi sifarise aiddir  ; 6denilib, yoxsa 6denacek .

 Ayin pul neticesi: faktiki alinan ddenisler _ AZN; faktiki 6densn xarcler _ AZN; forq  AZN. Odenilmemis miisteri
borclarini ve senin 6dayacayin mablagleri ayrica saxla. Bu forq xalis manfoeat hesabi deyil.

e Davam et: 6denis eden miisteriler var, sifarigleri ¢atdirirsan ve giymet xercleri qarsilamaga imkan verir. Kigik sinaq neaticesini
boyiik bazara aid etmoayo talosma.

o Doyis: maraq var, amma eyni manes satisa angsl olur. Bir maneani se¢ ve novbati sinagi ona uygun qur.

e Dayandir ve yeniden bax: uygun insanlarla s6hbatlerde ehtiyac gorinmiir, her sifaris zerer yaradir ve ya qoydugun xarc
limitine ¢atmisan.



Al Builders icmasi ila irali get

Real niimunsler axtarmag, basqalarindan ray almaq ve ideyan: miizakire etmak iiciin Azarbaycanin siini intellektls mahsul ve
hall hazirlayanlar icmasina [AI Builders resurslari](https://abcommunity.org/resurslar) kecidinden basla. 30 giinliik sinaginin
naticesini de icmada paylas. Biznesds siini intellektden istifade etmak istoyirsenss, vaxt aparan bir igini tesvir edib onunla bagh
fikir ista.

e Paylasim sablonu: «  tigin  teklifini sisnadim.  noferls danigdim,  6denisli sifaris aldim. Osas manea  oldu. Novbati
dofe  deyismek istayirem. Sizce, nayi nazerden gagirmigam?»

o Miisteri adlarini ve slage melumatlarini gixar. Aldigin reylerden birini seg, yoxlayacagin addimi ve tarixi yaz.

Tez-tez verilon suallar

Baslamagq uciin sayt va loqo hazir olmahdir?

ilk séhbetlor {iciin lazim deyil. Sads toklif matni ve real niimuns ile baslaya bilarsen. Satis zamani miistari qiymoti, sifaris yolunu
vo tohvil sortlorini aydin gérmslidir. Sayti hansi isi asanlagdiracagini bilonds hazirla.

30 gunda satis olmasa, ideyadan vaz kegim?

Ovval sebebi ayird et. Toklifi az adam goriibse, uygun insanlara ¢atmaq tizerinds isle. Goriilb anlamayiblarsa, matni sadslogdir.
Basa dusib ehtiyac gormayiblarse, problemi ve miusteri qrupunu yeniden seg¢. Yeni sinaq iiciin de vaxt ve xarc limiti qoy.

Gundas yalniz bir saat ayira biliramsa, plani necs tatbiq edim?

Bir miisteri qrupu, bir teklif ve bir satis kanali ile kifaystlon. Her giin bir asas is se¢: sohbet, toklifin hazirlanmasi ve ya sifarisin
icrasi. Hafte sonunda geydlers baxmaq ligiin ayrica vaxt saxla. Catdira bilmaysacayin sifarige s6z verms.

anar.



