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BiZNES - PULSUZ RESURS

Yeni biznes ucun ilk 30 gun: addim-addim faaliyyot
plam

Ideyan1 miisterilerle yoxla, sads teklif hazirla ve ilk sifaris {iciin calis. Hor haftenin tapsiriglari ve aymn sonunda gorar
vermak ucin doldurula bilen suallar bir yerdadir.

QISACA

ilk hafts miisterini dinls. Ikinci hafts bir taklif ve giymat hazirla. Uciincii hafte toklifi sina, dérdiincii hafts naticani élg.
Moagsad her seyi qurmaqg deyil: insanlarin nsa ticin pul 6dayacayini anlamaq ve novbati addimi segmakdir.

KiM3 LAZIMDIR

Kicik magaza, kafe, onlayn satis ve ya xidmat biznesina baslamaq isteyenler iigiin. ideyasi olan, amma ilk hafte ns edacayini
bilmayen frilanserlers de uygundur.

No oaldo edacoksan

e Kimo, hansi problemi hall edan ve hansi giymate taklif verdiyini bir cimls ile yazacagsan.
o Miisteri sohbatlerini, satis cehdlerini ve xarclerini sads cadvealds toplayacagsan.
e 30-cu giin davam etmok, toklifi deyismek ve ya sinagi1 dayandirmaq tigiin esasin olacaq.
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1-7-ci guinlar: kimin hansi problemini hall edirsan?

Bu plan: giinde texminen bir saatliq ise bole bilersen. ilk hafte meqsadin potensial miisterinin indiki davranisin1 anlamacdir.
Asagidaki saylar isini planlamaq ti¢iindir, ugur zemansti deyil.

1. 1-ci gln: bir miisteri qrupu se¢. Masalen, Bakida ofise nahar sifaris eden kigik komandalar. «<Hami» gox genis cavabdir.

2. 2-ci giin: hemin qrupdan danisa bilacayin 10 neferin siyahisini yaz. Onlardan qisa sohbat iiciin vaxt ista.

3. 3-5-ci gunlar: an az1 5 nafarlse danis. Sorus: «Bu problemls son dafs ns vaxt garsilasdiniz? Necs hsll etdiniz? Na gadar vaxt ve
ya pul sorf etdiniz?»

4. 6-c1 giin: tekrarlanan problemlari topla. insanlarin 6z dediyi sézlari geyd et. «Alardim» cavabini sifaris kimi sayma.
5. 7-ci glin: an aydin problemi se¢ vo yaz: «Man [musteri grupu] ti¢iin [problem] masalasini [toklif] il hall edirom».

e Doldur: Misteri qrupum: .

e Doldur: Son sohbetlorde tekrarlanan problem: .

e Doldur: Misteriler bunu indi belo hall edir: .

o Hoaftonin naticasi: an az1 5 sohbat geydi ve sinagdan kegiracayin bir problem.

8-14-cu giinlar: kicik taklif vo xarc plani hazirla

Baslangic toklifin hecmi aydin olsun. Masslen, kicik onlayn magaza tigiin «sosial media xidmati» avezine «5 meahsul {i¢iin foto vo
qisa matn, 3 giine tehvil» yaz. Miisteri ne alacagini, sen ise ne etmseli oldugunu bileceksen.

1. 8-9-cu gunlar: teklife daxil olanlari, daxil olmayanlari, giymati ve tahvil vaxtini yaz.

2. 10-cu giin: bir sifaris iigiin material, qablasdirma, catdirilma ve digar birbasa xerclari hesabla. Oz is vaxtin1 ayrica geyd et.
3. 11-ci gun: ilk ay ti¢iin xarcloye bilocoyin maksimum mebladi yaz. Birdefalik xarcleri ve har ay tokrarlanan xarcleri ayir.
4

. 12-ci glin: bir nimuns hazirla. Bu, mahsul fotosu, menyu ve ya xidmatin niimuna naticasi ola biler. Nimuneni real musteri isi
kimi teqdim etms.

[$)]

. 13-cii gliin: taklifini bir sehifede ve ya bir mesajda topla. Sifaris vermok ii¢iin bir aydin yol goster.

6. 14-cii giin: ii¢ potensial miisteriden teklifde nayin anlasilmadigini sorus. Odenisli ise baslamazdan avval faaliyyatine aid
geydiyyat, vergi ve icazs teloeblarini rosmi menbadan dagiglasdir.

o Toklifim:  ; giymeat:  AZN; tohvil muddati: .
o Bir sifarisin birbasa xarci:  AZN; talab etdiyi is vaxti:  saat.

* Qiymet — birbasa xerc = galan mablag. Bu, xalis manfest deyil: ayliq xarcler, vergiler ve 6z emayinin deyari de nazars
alinmalidir.

o 30 gunliikk xerc haddim:  AZN. Bu hadds ¢atanda yeni xarc etmazden avval naticeni yoxlayacagam.

e Qeydlori Google Sheets-do vo ya dafterde saxla. Codvsli 6ziin yenilemalison; o, mithasibat ucotunu avez etmir.



15-30-cu gunlar: satisi sina, isi tohvil ver, gqarar cixar

1. 15-17-ci glnler: misterinin oldugu bir satis kanali se¢. Bu, movcud tanigliglar, Instagram sahifen ve ya yerli bizneslares fordi
miiracist ola biler. Uygun 10 potensial misteriye konkret toklif ver.

2. 18-21-ci guinlar: cavablari geyd et. Maraqlananlarla giymati, isin hacmini, 6danis ve tehvil sartlarini yazili razilasdir. Cavab
vermayans uygun vaxtda bir defs xatirlatma gondar.

3. 22-25-ci glinler: sifaris varsa, razilasdigin isi tehvil ver. Faktiki vaxt1 ve xarci yaz. Miistariden nayin faydali, nayin ¢atin
oldugunu sorus.

4. Sifaris yoxdursa: danismaga razi olan i¢ neferden onlari ne saxladigini sorus. Sebebi bilmaden giymati endirma.

5. 26-28-ci giinler: roylers asasen bir seyi deyis. Masalan, paketin hacmini ve ya tehvil vaxtini. Yenilonmis teklifi uygun
miisterilerls yeniden sina.

6. 29-30-cu glnler: naticalari topla. Davam etmak, bir seyi doyisib yeniden sinamaq ve ya bu teklife xerci dayandirmaq garari

ver.

Satis geydi: tarix | musteri | taklif | cavab | novbeti addim.
e Ayin naticesi:  nafore toklif verdim;  nafer cavab verdi;  sifaris tosdiqlondi;  sifaris 6dendi.

e Pul geydi: daxil olan 6denis _ AZN; faktiki xercloer _ AZN; hsle alinmali 6denis _ AZN. Alinmamis 6denisi moévcud pul kimi
sayma.

o Vaxt geydi: bir sifarise planladigim  saat; faktiki sorf etdiyim  saat.
o NoOvbati ayin goerari:  ; bunu asaslandiran migsahide:  ; ilk addim ve tarix: .

Davam etmok tigin 6denisli telab, isi vaxtinda gors bilmeak ve xarclerin uygunlugu birlikde 6nemlidir. Boyenmse ve baxis say1
tokbasina kifayet etmir. Bir ayda satis alinmamasi da biitiin ideyanin yararsiz oldugunu stibut etmir: teklifin diizgiin insanlara

catib-catmadigini yoxla.

Al Builders icmasi ilo irali get

Biznesindao siini intellektden istifadeni sinamagq isteyirsenss, real niimunsalar, digar istirakgilarin rayi ve miizakirslar ticiin
Azorbaycan Al Builders icmasinin resurslar sehifesine bas ¢ak: https://abcommunity.org/resurslar. 30 giinliik sinaginin naticesini
de icmada paylas: na toklif etdin, ne dyrandin ve indi hansi suala cavab axtarirsan.

e Paylasim iigiin sablon: «<Men ___ fiigiin ___teklifini sinadim. __ nafoerls danisdim. Natica __ oldu. Indi __ barade ray
axtariram».

e Mistarilarin adlarini, alage malumatlarini ve maxfi biznes malumatlarini paylasmadan avval geydlarden ¢ixar.

Tez-tez verilon suallar

Baslamagq ugciin sayt ve loqo lazimdir?

i1k séhbetler ve kicik sinaq iiciin aydin teklif, niimuns ve alaqge yolu ¢ox vaxt kifayetdir. Miisterinin gerar vermasi iiciin hansi
molumat gatmirsa, avval onu hazirla. Sayt ve logoya xarci konkret ehtiyac yarananda planlasdir.

Reklam bidcam yoxdursa, ilk miistarini nece axtarim?

Secdiyin musteri qrupuna uygun tanislardan basla ve teqdim edilmeyini ists. Toklifini paylasmaga icaze verilen uygun gruplarda
konkret niimunas goster. Hor miiracistin cavabini geyd et. Pulsuz tanitim da vaxt teleb edir, bu vaxti is planina daxil et.

30 guina satis olmasa, nayi dayismaliyam?

9vval bax: taklif nege uygun insana ¢atib, onlar ne cavab verib, hansi sebabden almayiblar? Az adama catibsa, misteriye ¢ixis
yolunu yoxla. Toklif anlasilmirsa, matni sadslesdir. Problem onlar ti¢iin vacib deyilse, misteri grupunu ve ya hall etdiyin problemi

yeniden se¢. Hor sinaqda bir asas deyisiklik et.

anar.






